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REGULAMIN PROGRAMU PARTNERSKIEGO NAJMAR MLM

Niniejszy Regulamin okresla zasady funkcjonowania Programu Partnerskiego Najmar MLM oraz stanowi integralng czes¢
regulaminu sklepu internetowego najmar.pl w Witrynie www.najmar.pl.

Organizator:

Najdek Marek Najmar, z siedzibg ul. Bolestawa Prusa 28, Czechowice-Dziedzice 43-502,

NIP: 8821331110 wpisang do Centralnej Ewidencji i Informacji o Dziatalnosci Gospodarczej (CEIDG) pod numerem
8576/2004 w dniu 13 grudnia 2004 roku.

Uczestnikiem naszego Programu Partnerskiego Najmar MLM staje sie kazda osoba po ukonczeniu 18 roku zycia i

posiadajgca aktywne konto. Udziat w programie jest dobrowolny i bezptatny.

Stowo wstepne
Marketing wielopoziomowy, MLM (ang. multi-level marketing), albo marketing sieciowy oznacza:

1.

Art.

Art.

sposob dokonywania zakupow na odlegtos¢ uzyskujgc kazdorazowo rabaty, ktérych wysokos¢ zalezy od zajmowanego
poziomu w strukturze;
sposob dziatania firmy, opierajacy sie na sprzedazy produktow przez niezatrudnionych uczestnikow.

1 Definicje

Konto — ustuga elektroniczna swiadczona przez Sprzedawce na rzecz swoich Klientow.

Lider/Opiekun — przedstawiciel wtasnej grupy zakupowej (uczestnikéw), bedacy dla nich wsparciem m.in. w
prowadzeniu dziatalnosci dystrybucyjne;j.

Link polecajgcy — indywidualny adres elektroniczny przypisany do danego Konta, a dajgcy uczestnikowi mozliwosé
pozyskiwania nowych Klientdw, do uczestnictwa w projektach organizowanych przez Sprzedawce.

Program Partnerski Najmar MLM (dalej "Program Najmar MLM”) — program afiliacyjny, projekt organizowany przez
Sprzedawce na czas nieokreslony a udostepniony jako narzedzie internetowego marketingu. Jest to skrypt sprzezony
z bazg zaméwien sklepu najmar.pl. Kazdy Uczestnik po zalogowaniu ma mozliwosé, droga elektroniczng, ztozenia
swojej oferty na zawarcie umowy zakupu towardow prezentowanych przez Sprzedawce. Dla kazdego produktu
ustalany jest upust cenowy przyznawany uczestnikowi, zaleznie od zajmowanej pozycji w planie marketingowym.
Uczestnik nabywa prawo polecania naszego programu innym osobom, uzyskujac dodatkowe korzysci.

Prowizja — forma wynagradzania uczestnikow z tytutu dokonanej czynnosci prawnej, ktorej wartos¢ jest uzalezniona
od zajmowanej pozycji w planie marketingowym. Jest wynagrodzeniem (dodatkowym upustem) liczconym od
wydzielonej kwoty ceny detalicznej zakupionego Towaru przez osobe polecong lub uczestnika witasnej grupy, ktory
nie byt zwrécony Sprzedawcy.

Rabat — okreslona kwota odliczana procentowo od wydzielonej kwoty ceny detalicznej produktu, ktérej wartosé jest
uzalezniona od zajmowanej pozycji w planie marketingowym. Rabat jest korygowany w przypadku dokonania zwrotu
zakupionych towaréw.

Skrypt/aplikacja — oprogramowanie uzytkowe jako samodzielny program oprogramowania zasadniczego Witryny
www.najmar.pl, ktéry jest sprzezony z bazg zamdwien sklepu najmar.pl, dokonujacy wszystkich obliczerh w ramach
Programu Najmar MLM.

Uczestnik (Dystrybutor “Ds”, Biznesmen ”"BZ”, Menedzer "MG”, Dyrektor "DR”) — kazda osoba posiadajgca konto
aktywne i przypisana do struktury.

2 Opis

Program Najmar MLM jest ustugg elektroniczng skierowang do oséb po ukonczeniu 15 roku zycia.

Program Najmar MLM jest na state zintegrowany z Kontem Klienta. Po zalogowaniu, nie ma mozliwosci zamawiania
Towaru bez uczestnictwa w Programie Najmar MLM.

Uczestnictwo w Programie Najmar MLM jest bezptatne, jednak wytacznie z aktywnym Kontem.

Nasz plan marketingowy skierowany jest bezposrednio do klienta korcowego, takiego, ktéry u nas bedzie
zaopatrywat sie w produkty jemu niezbedne. Kazdy Uczestnik moze réwniez by¢ Polecajagcym do programu.
Uzytkownik chcac przystgpi¢ do Programu Najmar MLM wypetnia i zatwierdza formularz rejestracyjny.
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Jezeli nie wystepuja jakiekolwiek nieprawidtowosci (np. btednie wypetniony formularz, juz istnieje taki uczestnik,

konto o podobnych danych jest zawieszone) i weryfikacja jest prawidtowa, to uzytkownik otrzymuje e-maila,

wygenerowanego przez serwis, z linkiem aktywacyjnym do akceptacji.

Po zatwierdzeniu (klikniecie w link) Uzytkownik otrzymuje drugiego e-maila z przypisanym osobistym numerem

ID/Login, potrzebnym do logowania, do wtasnego konta.

Weryfikacja negatywna, rozpoczyna sie proces wyjasniajacy. Po usunieciu nieprawidtowosci Uczestnik otrzymuje dwa

maile jak w opisie wyzej pkt 6i 7.

Uzytkownik do swojego konta otrzymuje Link polecajgcy do zapraszania nowych oséb do wspétpracy.

Weryfikacja pozytywna, konto jest aktywowane, a uzytkownik moze dokona¢ pierwszego zakupu na kwote brutto nie

mniej od 100zt.

Aby otrzymac¢ status “aktywny Ds” i by¢ dotgczonym do struktury, uzytkownik nie moze odstapi¢ od umowy

sprzedazy obnizajgc warto$¢ zamoéwienia do mniej niz 100zt. Zaptata za kazde zamowienie powinna by¢ dokonana do

7 dni od chwili otrzymania potwierdzenia o akceptacji zamdwienia.

ZamoOwienie ma status ,,Oczekujgce”.

Zaksiegowanie przelewu i wysytka towaru. Zamdwienie ma status “Zrealizowane”.

Konsument moze w ciggu 14 dni odstgpi¢ od umowy sprzedazy. Odstepujac od umowy sprzedazy pierwszego zakupu,

obnizajac jego wartos¢ ponizej 100zt dla Konsumenta/Ds oznacza catkowite anulowanie zamdwienia i zwrot na jego

konto otrzymanej wptaty. Takie zamdwienie bedzie usuniete z bazy. Ds nie bedzie przydzielony do struktury i nie

bedzie miat mozliwos$¢ wprowadza¢ nowe osoby do Programu Najmar MLM, a w przysziosci budowania wtasnej

grupy zakupowej. Moze wprowadza¢ nowe osoby do Programu Najmar MLM i za kazdg, ktéra zrealizuje swdj

pierwszy zakup otrzyma bon zakupowy 30zt.

Konsument, w trakcie sktadania zamoéwienia moze dobrowolnie wnioskowac o wykonanie swiadczenia dodatkowych

ustug przez Sprzedawce dla niego i dla jego opiekundw. Zgoda na wykonanie ustug oznacza dla Konsumenta utrate

prawa odstgpienia od umowy zawartej na odlegtos¢ w mysl art. 38 Ustawy o prawach konsumenta. Konsument swojg

zgode potwierdza w trakcie sktadania zamoéwienia poprzez nacisniecie i odhaczenie pola checkbox przy stowie

"Potwierdzam”. Po dokonaniu wptaty za swoje, zaakceptowane przez Administratora zamowienie jego konto staje sie

aktywne, jest przyporzadkowany do struktury, jest mu naliczony rabat wiasny, a zgodnie z planem marketingowym

jego opiekunom (BZ, MG, DR) przyznane sg odpowiednie prowizje naliczone od wartosci jego zamdwienia. Jest to

proces nieodwracalny, czego Konsument jest Swiadomy.

Konsumentowi/Ds Link polecajgcy umozliwia polecanie naszego Programu Najmar MLM, czy naszych produktéw,

nowym osobom oraz pozyskiwanie oséb do naszego programu. Mozna zapraszaé, umieszczajgc swoj aktywny link

polecajgcy w sieci internetowej, w prasie albo przekazaé w trakcie bezposredniej rozmowy.

Ds po przejsciu na pozycje BZ bedzie mdgt budowaé wtasng grupe zakupowa. Poprzez aktywacje konta DS bedzie

przypisany do kazdego projektu organizowanego przez Sprzedawce.

Ds z wtasnymi pytaniami powinien zgtaszaé sie do swojego opiekuna.

Prowizje opiekunom (BZ, MG, DR) bedg naliczane gdy:

1. Konsument zgadza sie na odstgpienie od prawa odstgpienia od umowy art. 38 Ustawy o prawach konsumenta —
w dniu zaksiegowania wptaty Konsumenta za zakup;

2. Konsument nie odstepuje od prawa odstgpienia od umowy — po pozytywnej weryfikacji w czasie nastepnego
miesigca po miesigcu, w ktédrym dokonano zamowienia.

Cztery pierwsze osoby pozyskane przez Ds po zrealizowaniu pierwszego zamowienia przechodzg do jego BZ, a on sam

awansuje na drugi poziom, na pozycje BZ.

Nasz plan marketingowy daje uczestnikom mozliwos¢ tworzenia wiasnych grup zakupowych, od obrotu ktérych

otrzymujg dodatkowe prowizje. Prowizje naliczone i przypisane do jego konta, od wartosci netto zakupow jego grupy,

realizuje podczas wtasnych zakupdéw.

Upusty od zakupdw Uczestnika sg zalezne od zajmowanej przez niego pozycji w planie marketingowym.

Rabat odejmowany jest od wydzielonej kwoty ceny detalicznej kazdego produktu, a prowizja do 65% odliczana jest od

kwoty pozostatej.

Uczestnik, dokonujgc zakupow poprzez wtasne konto, otrzymuje rabaty odliczane od kazdego produktu.

3 Sposob naliczania upustéw w Programie Partnerskim Najmar MLM
Dystrybutor Ds

Rabat do 10% odliczany od zakupdéw wiasnych;

Po pozyskaniu 4 Ds awansuje na pozycje Biznesmena.

Biznesmen BZ
Rabat do 16% odliczany od zakupow wtasnych;
Prowizja 6% dodawana do konta, obliczana od wartosci zrealizowanych zakupéw Ds bezposrednich.

3. Menedzer MG

1.

rabat do 18,5% odliczany od zakupdéw witasnych;


https://pl.wikipedia.org/wiki/Plan_marketingowy

2. prowizja 8,5% dodawana do konta, obliczana od wartosci zrealizowanych zakupéw Ds bezposrednich;
3. prowizja 2,5% dodawana do konta, obliczana od wartosci zrealizowanych zakupéw BZ bezposrednich lub Ds
posrednich.

3. Dyrektor DR
1. Rabat do 20% odliczany od zakupdéw wiasnych;

2. prowizja 10% dodawana do konta, obliczana od wartosci zrealizowanych zakupéw Ds bezposrednich;

4, prowizja 4% dodawana do konta, obliczana od wartosci zrealizowanych zakupéw BZ bezposrednich lub Ds
posrednich;

3. prowizja 1,5% dodana do konta, obliczana od wartosci zrealizowanych zakupéw MG bezposrednich, BZ

posrednich lub Ds. posrednich.

Art. 4 Plan marketingowy

Poziom | - Dystrybutor[ Ds ]
Poziom Il -Biznesmen [BZ]
Poziom Ill - Menedzer [ MG]
Poziom IV - Dyrektor [DR]

Poziom |

Dystrybutor— status Ds otrzymuje nowy Uczestnik, ktory:
1. przesle wypetniony prawidtowo i zgodnie ze stanem faktycznym formularz rejestracyjny;
2. dokona pierwszego zakupu za minimum 100 PLN brutto;
3. nie odstgpi od umowy zakupu.

Poziom Il
Biznesmen — status BZ uzyskuje Ds, ktory:
1. wprowadzit czterech nowych Ds do programu

Poziom Il
Menedzer — status MG otrzymuje BZ, ktéry na swojej pozycji wykazuje sie szczegdlng aktywnoscia, jest przez innych
lubiany, szanowany i chetnie udzielajacy porad, stuzgcy pomocg dla pozostatych uczestnikow i inne. Jest to tytut
nadawany.

Poziom IV
Dyrektor — status DR otrzymuje MG, ktdéry jest osobg wiodgcg w gronie pozostatych uczestnikdw, wyrdzniajgcy sie
cechami dobrego zarzadcy i inne. Jest to tytut nadawany.

Art. 5 Opis planu marketingowego Programu Partnerskiego Najmar MLM

1. Uczestnik ma mozliwos¢ tworzenia wtasnych bezposrednich albo posrednich grup zakupowych. Przyporzagdkowanie
kazdego nowego Uczestnika Programu Najmar MLM wykonuje specjalistyczne dodatkowe oprogramowanie
internetowego marketingu. Jest to skrypt sprzezony z bazg zamodwien sklepu internetowego najmar.pl po
zalogowaniu.

2. Ds Programu Najmar MLM wprowadza nowg osobe do struktury, czym staje sie jego wprowadzajgcym.
Wprowadzone pierwsze cztery osoby oddaje swojemu BZ, automatycznie przechodzgc na poziom drugi. Jako BZ ma
mozliwo$¢ wprowadzania nowych oséb (rozbudowywania swojej struktury) oraz wspétpracowania ze swoimi Ds. BZ
postepuje na pozycje Mg poprzez nominacje. Ten sam proces dotyczy przejscia na pozycje DR.

Art. 6 Rabaty, prowizje, koszty

1. Rabaty i prowizje nie sg zbywalne. Przypisane sg do konkretnego konta. Warto$¢ uznanego upustu od zakupu oblicza
dodatkowa aplikacja.

Koszt wysytki nie podlega upustom.

Prowizje naliczane i przypisywane sg do konta opiekundw po realizacji zakupéw przez uczestnikdw ich struktury.

N

W Programie Najmar MLM wyrdzniamy cztery poziomy:

1. Poziom1l Ds =10%

2. Poziom2 BZ =10%+6%

3. Poziom3 MG =10%+6%+2,5%

4, Poziom4 DR =10%+6%+2,5%+1,5%

4. Przyktadowy wzor obliczania kwoty zaptaty od zakupu na 100zt




Kwota brutto zakupu: 100zt

Kwota rabatowana stanowi réwnowartos¢ ceny produktu.
Przyktadowo BZ, MG, DR majg po 36% uzyskanej prowizji.
Kwota 10zt stanowi koszt wysyiki.

Ds - Rabat - 10%
Uzyskana prowizja 0%
100zt -10% = 90zt — 0% = 90zt + 10zt = 100 zt kwota do zaptaty.

BZ - Rabat - 16%
100zt - 16% = 84zt - 36% = 53,76zt + 10zt = 63,76 zt kwota do zaptaty

MG - Rabat — 18,5%
100zt - 18,5% = 81,50zt - 36% = 52,16z1+ 10zt = 52,16 zt kwota do zaptaty

DR — Rabat — 20%
100zt - 20% = 80zt - 36% = 51,20zt+ 10zt = 61,20 zt kwota do zaptaty

Maksymalna prowizja, odliczana od pojedynczego zakupu wtasnego, wynosi do 65%.

5.

1.
2.
3.
4.
5.

Przyktadowy wzdr obliczania maksymalnych prowizji

Kwota rabatowana stanowi réwnowartosé ceny produktu.

Zakup zrealizowany przez Ds na kwote 300zt

Jego BZ otrzymuje prowizje 6% dopisang do jego konta tj. 6% od kwoty 300zt daje 18zt
Jego MG otrzymuje 4% tj. 12zt

Jego DR otrzymuje 1,5% tj. 4,5zt

Art. 7 Link polecajacy

1.
2.
3.

Link polecajacy to ustuga elektroniczna przypisana do kazdego konta.

Link polecajacy nie jest przenosny i nie ma mozliwosci przypisania go do innego konta.

Uzytkownik korzysta z tej ustugi na dwa sposoby:

1. Przed realizacjg pierwszej oferty zamodwienia: Uczestnik za pozyskanie nowej osoby, ktdra zrealizuje
swoje pierwsze zamoéwienie otrzymuje bon zakupowy w kwocie 30 zt. Wartos¢ bonu jest przypisana do
konta Uczestnika, ktéra bedzie odliczona podczas sktadania wtasnej oferty zamdwienia.

2. Po realizacji pierwszej oferty zamodwienia: Uczestnik/Ds za pozyskanie nowej osoby, ktdra zrealizuje swoje
pierwsze zamdwienie otrzymuje przypisanie tej osoby do swojego konta. Po czterech pozyskanych
bezposrednio osobach, ktére zrealizowaty swoje pierwsze zamédwienie, Uczestnik/Ds. awansuje na pozycje BZ
(Biznesmena).

Link polecajgcy znajduje sie w zaktadce ”Profil”. Jak go przekazac:

1. Po skopiowaniu mozna go przekazac kolejnej osobie w dowolny sposdb (np. bezposrednio, przestaé elektronicznie
czy Pocztg tradycyjng).

2. Wpisa¢ w polu: ,,Pole¢ znajomemu nasz program” adres E-mail osoby polecanej i wystac.

. Swoj link polecajgcy mozna przekazywac bezposrednio zainteresowanym albo umieszczaé w dowolne;j

przestrzeni internetowe] (np. w serwisach spotecznosciowych, na stronach internetowych, w czasopismach).
Pozyskane tak osoby mogg zaczac robic zakupy jak i tworzy¢ nowg grupe konsumencka.

. Link dziata w ten sposdb, ze po nacisnieciu na niego, osoba jest przekierowywana na strone rejestracji do

Programu Najmar MLM. Tak pozyskany nowy Uczestnik realizujgc swoje pierwsze zamowienie, to wymierne
korzysci dla polecajgcego i jego opiekundw.

. Korzysci Uczestnika/Ds z posiadania linku polecajgcego sg opisane w art. 5 i 6 tego regulaminu.



Przyktadowy plan marketingowy Programu Partnerskiego Najmar MLM
(grafika)
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